ĐÀM PHÁN KINH TẾ QUỐC TẾ

( Sử dụng cho giảng dạy bậc đại học)
Tên học phần: Đàm phán kinh tế quốc tế

Số tín chỉ: 3

Khoa phụ trách: Kinh tế đối ngoại

1. Mô tả học phần

Môn học giới thiệu và cung cấp cho sinh viên lý thuyết đàm phán nói chung, các khái niệm, nội dung cơ bản về Đàm phán kinh tế quốc tế. Những đặc điểm cơ bản của loại hình đàm phán kinh tế quốc tế. Giới thiệu các loại hình đàm phán song phương, đa phương; đàm phán các hiệp định kinh tế quốc tế tiêu biểu hiện nay. Các kỹ năng, thủ pháp sử dụng khi đàm phán, cũng như cách thức tổ chức cuộc đàm phán với qui mô khác nhau có nhấn mạnh hơn đến cấp độ quốc gia. Bên cạnh giới thiệu các nội dung là những tố chất của người đàm phán và các kỹ năng mềm khác phục vụ đàm phán nói chung và kỹ năng đặc thù sử dụng cho đàm phán kinh tế quốc tế sẽ được trình bày trong tổng thể môn học.
2. Mục tiêu của học phần

2.1 Mục tiêu kiến thức
Trang bị các kiến thức cơ bản cho người học về lý thuyết, khái niệm và nội dung của đàm phán nói chung và đàm phán kinh tế quốc tế. Yếu tố nghệ thuật trong đàm phán và các yếu tố khác cần có về con người và tổ chức cho đàm phán. Các kiến thức đưa vào cũng mang tính thực tiễn nhiều hơn ở khía cạnh lý thuyết nhằm cung cấp các kiến thức gần với người học để có thể tối ưu sự vận dụng các vấn đề đã được hiểu một cách cơ bản qua môn học vào công việc trong thực tế sau khi tốt nghiệp.

2.2 Mục tiêu kỹ năng
· Giúp sinh viên nắm bắt được các kỹ năng cơ bản về đàm phán, soạn thảo và ký kết văn bản ( điều ước quốc tế và hợp đồng kinh tế quốc tế).

· Kết hợp học lý thuyết và thực hành dưới dạng bài tập mô phỏng tạo điều kiện cho sinh viên làm quen với thực tế sau khi ra trường.

· Tạo cơ hội cho sinh viên rèn luyện kỹ năng ứng xử, nghiên cứu và thuyết trình một vấn đề thông qua bài tập tình huống và bài tập nhóm.
· Môn học là cơ hội cho sinh viên hiểu, vận dụng kỹ năng giao tiếp, làm việc nhóm và một số kỹ năng cơ bản khác để phục vụ đàm phán.

3. Môn học tiên quyết: Kinh tế quốc tế, kỹ thuật đàm phán

4. Nội dung của học phần
Nội dung
Chương 1: TỔNG QUAN VỀ ĐÀM PHÁN KINH TẾ QUỐC TẾ

1.1. Lý thuyết chung về đàm phán
1.2. Các khái niệm, đặc điểm chủ yếu của đàm phán kinh tế quốc tế
1.3. Nội dung của đàm phán kinh tế quốc tế

1.4. Các nguyên tắc của đàm phán kinh tế quốc tế

1.5. Vị trí, chức năng của đàm phán kinh tế quốc tế

1.5.1 Vị trí của đàm phán

1.5.2 Các chức năng của đàm phán kinh tế quốc tế

1.6.   Phân loại đàm phán kinh tế quốc tế

Chương 2: CÁC YẾU TỐ CHỦ YẾU TRONG ĐÀM PHÁN KINH TẾ QUỐC TẾ
2.1. Yếu tố con người trong đàm phán

2.2. Yếu tố chiến lược, chiến thuật

2.3. Yếu tố thủ pháp trong đàm phán

2.4. Yếu tố nghệ thuật trong đàm phán kinh tế quốc tế

2.5. Các yếu tố tác động đến đàm phán kinh tế quốc tế

Chương 3: ĐÀM PHÁN KÝ KẾT CÁC ĐIỀU ƯỚC, HIỆP ĐỊNH KINH TẾ QUỐC TẾ

3.1. Soạn thảo các thỏa thuận kinh tế quốc tế

3.2 Đặc điểm của đàm phán thỏa thuận kinh tế quốc tế

3.3. Điều kiện của đàm phán thỏa thuận kinh tế quốc tế

3.4. Nguyên tắc của đàm phán các điều ước và các hiệp định kinh tế quốc tế

3.5. Thực hiện đàm phán

3.6. Ra quyết định trong đàm phán ký kết các điều ước, hiệp định kinh tế quốc tế

Chương 4: THỰC HIỆN ĐÀM PHÁN KINH TẾ QUỐC TẾ
4.1. Chuẩn bị đàm phán

4.1.1 Chuẩn bị nội dung

4.1.2 Chuẩn bị tổ chức

4.2. Thực hiện đàm phán

4.3. Kết thúc đàm phán

Chương 5: THỰC HIỆN MÔ PHỎNG

5.1. Chuẩn bị

5.1.1 Hướng dẫn chuẩn bị

5.1.2 Phân nhóm

5.1.3 Các nhóm làm việc

5.2. Thực hiện mô phỏng

5.2.1 Chuẩn bị cho mô phỏng

5.2.2 Thực hiện mô phỏng

5.2.3 Tổng kết đánh giá
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